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Auto Shopmng Cristal Leste

Enderego. Av. Séo Mlguel 1068 Penha Fone 2685--
0033. Data de inauguracio: novembro de 2005,
Numero de IOJBS 26. Estac:onamento 400 vagas
Servicos oferec1d05 ﬁnancelras, despachante
corretora de Seguros, restaurante lojade ac:essonos

Auto Shoppmg Crlstal Norte
2221-9222. Data delnauguragao outubro
estacionamento: 350 vagas.

seguros, restaurante

Auto Shopping Cristal Sul - SP Market

‘Numero de IOJas 25, Estacionamento: 5.000
w - ¥agas, compartll hadas como shopprng '
SP Market, : :
Serv:gos oferecndns ﬁnancefras despachante
corretora de seguros, lanchonete,
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Site: www autoshoppmgcnstal com. br/leste .

Av. Otto Baumgart, 800 Vila Guilherme. Fone:
de 2006. Numero de Io;as' 17. Capac:dade de
Servicos ofereados ﬁnancelra, corretora de .

Site: www.autoshoppmgcristal com. br/cnstainorte -

f Av. das Nagoes Unldas 22.540 Interlagos Fone*
| 5541-2100. Data de i inauguracéo: outubro 2004,

Srte www.autoshoppmgcnstai com br/sp/sp htm

/

Na organizacao e divulgacio do Liquida
Auto Shopping foram investidos cerda de
RS 1 milhdo. A estratégia adotada foi cen-

. tralizar a produgao dos antincios institucionais

e deixar para cada shopping participante a
tarefa de realizar os antincios de varejo.

Para a publicidade institucional, cada
shopping contribuiu com uma cota de valor
variavel, em fun¢éo do ndmero de lojas .

- A agéncia Promovirtus produziu todos os
- anuncios institucionais (para TV, radio e jor-
nal), além dos modelos de pecas que foram

usados pelos auto shoppings, como banners,
cartazes etc. Além disso, todos se comprome-
teram a utilizar o selo oficial da promogao na
publicidade de varejo que programam sema-

' nalmente em jornais de bairro, na grande

imprensa e na televisdo,

“A participacio dos bancos foi a negocia-
¢ao mais dificil, principalmente por causa da
crise financeira atual. Tivemos que fazer nada
MENos que sete reunides para definirmos
tudo’, conta Paulo Amaral, o diretor executivo
da Anauto. Mas no final todos se entenderam
e a campanha pdde anunciar automaveis por
precos abaixo do mercado e financiados em
condicbes especiais.

Os resultados agradaram todo mundo
- auto shoppings, lojistas, bancos e, princi-
palmente aos clientes. “Vamos iniciar 2009 | ja

- organizando a préxima liquidago conjunta’,

informa a presidente da Anauto SP.

“A primeira foi um grande sucesso, prin-
cipalmente se considerarmos gue a venda
de seminovos estava caindo e agora voltou a
crescer. Paraa préxima Liguida Auto Shopping,
vocés podem contar com nosso apoio desde

Na dltima reunido do Liquida

Ruto Shopping, presenca
macica dos lideres de todos os
setores envolvidos

j&, afirmaram os representantes dos bancos
parceiros Aymoré, BV e Finasa.

"Para os lojistas, a promocao foi muito
boa. Aumentou tanto o publico quanto o
ntmero de carros vendidos. Houve bastante
troca, também: o pessoal foi trocar seu carro
para um modelo 2, 3 ou 4 anos mais novo.
Conversei com outros lojistas e todos adora-
ram. Um ou outro teve alguma coisa pararec-
lamar, mas o resultado é muito satisfatorio”,
argumentou Eduardo di Giorgio, que é sécio
do Auto Shopping Anhaia Mello e também
lojista da Bello Multimarcas.

Paulo Amaral

REVISTA AUTO SHGPPING




lo de veiculos seminovos é especifico,
2ve ser tratado da mesma maneira pelo fisco,
iderando suas peculiaridades '

importéncia do setor automobilistico faz com que ele seja tratado
estrategicamente. Contudo, tem havido um tratamento desigual,
além de profundamente injusto, entre o segmento de carros
novos e o de revenda de carros usados. Uma das principais viti-
mas da crise, 0 mercado de veiculos usados tem sofride quedas
mensais de vendas nos dltimos trés meses, ameacando, comisto,
os milhares de empregos gerados pelos lojistas. ;

Esta situagdo se agrava cada mais na medida em que o con-
sumidor, preccupado com riscos futuros, restringe suas opgdes
somente aos melhores negécios, tornando o mercado de autos
extremamente competitivo.

O segmento foi contemplado com a decisdo do governo paulista de injetar recursos na
area automobilistica, ja que parte das linhas de crédito serd disponibilizada para o mercado de
veiculos usados. Foi uma decisdo acertada, pois o setor ndo s6 gera emprego e riqueza, mas,
é uma alavanca fundamental para a comercializacio de veiculos novos, até porque parte das
pessoas que adquirem um carro zero quilometro vende o anterior.

Ha, contudo, outra questdo de justica a ser enfrentada pela Assembléia Legislativa de Sao
Paulo, a quem cabe legislar e encontrar solucées rapidas e justas, evitando a incidéncia de
bi-tributacdo sobre a venda de veiculos usados. O ICMS na
venda de um veiculo novo, aplicado pela concessionéria ao

Ocorre, portanto, um efeito cascata na
tributacdo do ICMS sobre a venda de veiculos
usados. Quando vendido pela primeiravez na
concessionaria, o veiculo é tributado em sua
totalidade, mas a mesma tributagdo é nova-
mente aplicada em cada uma das posteriores
revendas do mesmo bem, ainda que em ter-
mos contabeis ele ja esteja depreciado.

0 mercado de veiculos seminovos &
especifico, logo, deve ser tratado da mesma
maneira pelo fisco, considerando suas peculia-
ridades. Para corrigir estas injusticas, apresen-
tei um projeto de lei, na Assembléia Legislativa
de Sdo Paulo, propondo a isengdo do ICMS na
revenda de veiculo usado, a exemplo do que
ja foi feito em diversos Estados, como Espirito
Santo e Bahia, e, em fase final, no Maranhdo.

O Projeto de Lei n° 672, de 2007, ca-

COM DEPRECIAGAO DE 20% AO ANO

consumidor, é cobrado através da substituicdo tributaria, Pelo UM AUTOMOVEL COM 5 ANOS DE USO IA

sistema o tributo é retido na emissao da nota, até chegar ao
consumidor final.

Na maioria dos casos, a propria concessiondria vai até a
Secretaria da Fazenda Estadual pedir a restituigdo das diferencas entre o ICMS retido ~ calculado
a partir do valor sugerido pela fabrica - e o valor realmente vendido, J& que normalmente o valor
da venda realizada é inferior ao sugerido, ainda mais em um momento tdo competitivo.

Porém a vida util do veiculo continua por muitos anos, com varias trocas de proprietarios
ao longo dos anos, numa infindavel rotina de operacdes comerciais realizadas sempre com
o mesmo carro, Muitas destas operacdes envolvem a entrega do automével como parte do
pagamento de um bem mais novo ou de maior valor.

Do ponto de vista fiscal, quando o velculo usado entra numa loja, ele vem de um agente
nao contribuinte do ICMS. Portanto o lojista ndo tem beneficio ou crédito fiscal. Porém, na
venda do automovel, o comerciante arca com o ICMS de 18% sobre 5% do total da opera-
cao. Intimeras vezes este tributo é superior a receita operacional do vendedor, tendéncia
ainda mais comum nestes momentos de desaquecimento da demanda, excesso de oferta
e competitividade extrema.

Alémdisso,emtodo este processondo é consideradaa depreciacio do veiculo ac longo do tempo.
Dentro dos padrdes contabeis & perfeitamente admissivel uma depreciacdo de 20% ao anoc. Conse-
quientemente, um automével com 5 anos de uso ja estaria totalmente depreciado como ativo.
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ESTARIA DEPRECIADO COMO ATIVO

minha bem na Assembléia Legislativa, ja
tendo sido apontado como legal e consti-
tucional pela Comissdo de Constituicdo e
Justica. Falta apenas que seja examinado
pela Comissdo de Finangas e Orcamento
da Assembléia, A partir daf, o projeto serd
pautado na ordem do dia &, assim, podera
ser discutido e votado pelo conjunto dos
deputados estaduais, contribuindo na cor-
recdo desta injustica tributaria.

Campos Machado ¢ advogado, deputado
estadual, lider petebista na Assembléia
Legislativa do Estado de Sdo Paulo,
presidente estadual e secretério-geral da
executiva nacional do PTB
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